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Введение

Переход нашей экономики от планово-централизованной к рыночной 

оказался  очень  сложным  и  трудным.  Этот  этап  сопровождался  падением 

производства,  инфляцией,  снижением  жизненного  уровня  населения  и 

нарастанием социальной напряженности в обществе. Только к 1999 году была 

достигнута  определенная  стабилизация,  а  в  последующие  годы  начали 

проявляться  позитивные  сдвиги  в  национальной  экономике.  Поэтому  на 

данном  этапе  основной  задачей  для  нашей  страны  является  не  только 

закрепление  на  достигнутом,  но  и  создание  необходимых  условий  для 

устойчивого экономического роста в ближайшей и дальнейшей перспективе. 

Известно,  что  одним  из  показателей  обеспечения  эффективности 

работы  предприятия  является  то,  насколько  глубоко  и  правильно 

используются  прогрессивные  общественные  формы  организации 

производства,  такие,  как  концентрация,  специализация,  кооперирование  и 

комбинирование производства. При этом все прогрессивные общественные 

формы организации производства должны применяться во взаимосвязи и в 

тесной увязке.

В  реферате  раскрываются  такие  вопросы  как:  формы  организации 

производства,  а  непосредственно  централизация,  концентрация, 

специализация,  кооперирование и комбинирование,  их сущность,  формы и 

показатели,  экономическая  эффективность  этих  явлений.  Приведены 

примеры, дающие возможность увидеть и понять важность и необходимость 

этих явлений, а также рассмотрены и другие немаловажные стороны данного 

вопроса.

Целью реферата является углубленное изучение общей характеристики 

форм организации производства и оценки их эффективности. Систематизация 

и закрепление знаний по данной теме, развитие навыков самостоятельного 

исследования и обобщение выводов.
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1.  Централизация  и  концентрация  производства  продукции  на 

предприятии

1.1 Сущность и значение централизации

Централизация  (лат.  centrum,  греч.  kentron  —  острие  (циркуля), 

сосредоточие) - одна из двух форм монополизации (другая - концентрация). 

Централизация  и  концентрация  —  две  стороны  «одной  медали»,  одного 

экономического  процесса.  Централизация  ведет  к  росту  рыночной  доли  в 

производстве и реализации, и представляет собой объединение предприятий, 

фирм  в  результате  их  слияний  и  поглощений  под  единой  управленческой 

группой.  Развитию  и  ускорению  централизации  способствует  развитой 

фондовый рынок  ценных бумаг.  Приобретение  контрольного  пакета  акций 

позволяют устанавливать и расширять контроль из единого управленческого 

центра  над  десятками  и  сотнями  предприятий,  расположенных  в  разных 

географических  точках.  Централизация  позволяет  объединять  капиталы 

нескольких  различных  организаций  для  решения  крупных  технико-

экономических  проектов  (задач);  Суммировать,  накапливать  необходимые 

денежные  средства  для  финансирования  различных  программ. 

Централизация  служит  основой  создания  холдинговых  и  материнско-

дочерних  систем,  что  является  единственным  вариантом  создания 

промышленно-финансовых  групп,  образующих  стержень  любой 

национальной экономики.

Следует  различать  централизацию  производства  и  централизацию 

капитала.

Централизация производства -  увеличение масштабов производства в 

результате  объединения  нескольких  предприятий  в  одно  укрупненное 

хозяйство  под  общим  управлением.  Различают  горизонтальную  и 

вертикальную централизацию производства. Горизонтальная централизация – 

это  объединение  однотипных  предприятий  внутри  одной  отрасли. 
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Вертикальная  централизация  предполагает  объединение  предприятий 

различных  отраслей,  что  позволяет  выпускать  сложную  продукцию  по 

единой технологической цепочке и увеличивать ассортимент (набор) изделий 

и  услуг.  Централизация  производства  в  рамках  одного  хозяйственного 

образования, проводимая до определенных рациональных пределов, дает, как 

правило,  увеличение  выпуска  продукции  за  счет  снижения  издержек 

производства  и  обращения  в  расчете  на  единицу продукции,  экономии на 

масштабах  производства.  Однако  чрезмерная  централизация  выпуска 

продукции в рамках одного хозяйственного объединения может вести к тому, 

что  производство  становится  громоздким,  трудноуправляемым  и 

экономически  неэффективным.  Поэтому  в  процессе  централизации  за 

отдельными  структурными  единицами  должна  сохраняться  относительная 

хозяйственная  самостоятельность,  а  ее  масштаб  не  должен  превышать 

экономически  обоснованных  оптимальных  (наилучших)  объемов 

производства.

Централизация капитала - увеличение размеров капитала в результате 

объединения или слияния нескольких, когда - то самостоятельных капиталов. 

Часто  она  совершается  путем  поглощения  крупными  капиталами  более 

слабых конкурентов.

Наиболее  распространена  централизация  капитала  посредством 

образования акционерных обществ и организации системы участия1.

Основная  выгода  от  создания  крупных  интегрированных  структур 

заключается  в  преимуществах  объединения  капитала  в  сфере 

технологического  развития,  маркетинга,  рекламы,  продвижения  к 

потребителю, снижения производственных и непроизводственных расходов.

Часто  за  счет  объединения  компаний  можно  достичь  операционной 

экономии, как то устранения дублирования функций различных работников, 

объединяющих такие виды деятельности, как маркетинг, учет, снабжение. 

1Борисов Е.Ф., Петров А.А., Стерликов Ф.Ф. Экономика: Справочник. – 2-ое изд. М.: Финансы и статистика, 
1998 год. –128 стр. из 400 стр.
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Достижение  подобной  экономии  известно  как  синергизм;  стоимость 

компании, образованной в результате слияния, превышает сумму стоимостей 

ее составляющих частей, т.е. 2 + 2 = 5.

Помимо  операционной  экономии  слияние  может  стать  причиной 

получения экономии за счет «эффекта масштабности», т.е. когда происходит 

увеличение выпуска и реализации продукции.

В современной экономике  преобладают такие  формы корпоративных 

отношений, как холдинговые компании, концерны, синдикаты, ассоциации, 

финансово-промышленные группы (ФПГ), консорциумы.

Каждая  из  названных  форм  имеет  как  общие  черты,  свойственные 

всякому  объединению,  так  и  свои  особенности.  Все  они  направлены  на 

использование  преимуществ  крупного  капитала,  но  отличаются  друг  от 

друга:

 установленными имущественными и правовыми отношениями;

 конкретными  стратегическими  целями  и  текущими  задачами, 

которые ставятся объединением;

 структурой источников.

Рассмотрим наиболее подробно сущность некоторых организационных 

форм объединения предприятий.

Концерн (англ. concern — участие, интерес) — организационная форма 

объединения  предприятий  различных  отраслей,  находящихся  под  единым 

управлением  и  финансовым  контролем.  В  состав  концерна,  кроме 

производственных, транспортных и торговых предприятий, входят банки или 

иные финансовые организации — страховые, пенсионные фонды, кредитные 

учреждения  и  т.  п.  Участники  концерна  остаются  формально 

самостоятельными,  но  контролируются  и  управляются  единым 

управленческим  центром  компании.  Такая  структура  позволяет  повысить 

конкурентоспособность  фирмы  за  счет  внутреннего  финансирования, 

продажи продукции подразделениям концерна по внутренним трансфертным 
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ценам,  передачи  ноу-хау,  обмена  результатами  НИОКР  между 

подразделениями и т. п.

Первоначально концерны были распространены в США и Японии, в 

настоящее  время  эта  организационная  форма  стала  преобладающей  среди 

крупных  фирм  развитых  стран.  Как  правило,  в  отличие  от  конгломерата, 

концерн имеет четкое выраженное «производственное лицо», т. е. основной 

вид  деятельности  (продукции  или  услуги).  Традиционно  различают 

промышленные, транспортные, торговые, банковские и другие концерны. 

На  начальном этапе  концерны строились  по  принципу вертикальной 

интеграции, охватывая все звенья технологической цепочки: добыча сырья — 

производство  —  транспортировка  -  сбыт.  С  конца  1960-х  гг.  для  них 

становится характерным стремление к диверсификации — проникновению в 

отрасли, технологически не связанные с основной продукцией концерна. В 

структуру  современных  концернов  входит  несколько  групп  предприятий, 

объединенных  на  основе  вертикальной  интеграции  и  действующих 

различных отраслях и сферах экономики. Для них также характерно активное 

проникновение на внешние рынки путем объединения компаний различных 

стран и создания международных монополий2.

Конгломерат  (лат.  Conglomerates  -  скопившийся,  собранный)  - 

монополистическое  объединение,  диверсифицированная  корпорация, 

созданная в результате слияния разнородных, не связанных между собой по 

отраслевому  или  технологическому  признакам  предприятий,  фирм, 

кредитных учреждений, находящихся под единым контролем.

Как форма монополистического объединения появились в начале 1970-

х  гг.,  наиболее  широкое  распространение  получили  в  форме 

транснациональных корпораций (ТНК).

Конгломераты образуются как результат слияния и поглощения фирм 

разнородной производственной ориентации путем приобретения финансовым 

центром  компании  активов  или  контрольного  пакета  акций  различных 
2Борисов Е.Ф., Петров А.А., Стерликов Ф.Ф. Экономика: Справочник. – 2-ое изд. М.: Финансы и статистика, 
1998 год. – 220 стр. из 400 стр.
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компаний. Главная цель таких финансовых операций — обеспечить быстрый 

перелив капитала из менее рентабельных в более рентабельные производства, 

и  максимизировать  объем  прибыли  конгломерата.  Поэтому  внутренняя 

структура конгломерата очень неустойчива. Конгломераты достаточно часто 

распадаются,  превращаясь  в  диверсифицированные  концерны.  Однако 

некоторые  конгломераты  (крупнейшие  ТНК)  доказали  свою 

жизнеспособность,  широко  манипулируя  финансовыми  средствами  и 

оперативно приспосабливаясь к меняющейся конъюнктуре рынка3. 

Консорциум (лат. consortium - соучастие, сотоварищество) - временное, 

обычно  на  срок  выполнения  проекта,  соглашение  между  несколькими 

банками,  кредитными  организациями  или  группами  компаний  (фирм, 

организаций)  для  совместного  размещения  займов,  осуществления 

финансовых или коммерческих операций, строительства различных объектов.

К  консорциумам  следует  отнести  и  временные  межотраслевые 

инвестиционные, научно-технические и другие комплексы, создаваемые для 

реализации научно-технических, инвестиционных и других программ.

Синдикат  (греч.  syndikos  -  действующий сообща)  -  организационная 

форма монокапиталистического объединения, при которой вошедшие в него 

компании  теряют  коммерческую  и  сбытовую  самостоятельность,  но 

сохраняют  юридическую  и  производственную  свободу  действий.  Иными 

словами,  в  синдикате  сбыт  продукции,  распределение  заказов 

осуществляются  централизованно.  Были  широко  распространены  в 

дореволюционной России. Возникли международные синдикаты. 

Классическим  примером  считается  международный  синдикат  «Де 

Бирс»,  сосредоточивший  в  своих  руках  реализацию  практически  всех 

добываемых в мире необработанных алмазов. Россия, так же как и многие 

другие страны, вынуждена сотрудничать с этим синдикатом.

Международным  синдикатом  признается  и  Организация  стран 

экспортёров нефти (ОПЕК), члены которой координируют объемы добычи, 
3Борисов Е.Ф., Петров А.А., Стерликов Ф.Ф. Экономика: Справочник. – 2-ое изд. М.: Финансы и статистика, 
1998 год. –225 стр. из 400 стр.
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продажи и цены на нефть на мировых рынках. На долю ОПЕК приходится 

около  2/3  мирового  экспорта  нефти.  Синдикатом  является  и  Европейское 

объединение угля и стали.

Финансово-промышленные группы (ФПГ). В России за последние годы 

наиболее существенное распространение получила такая форма объединения 

предприятий, как финансово-промышленные группы.

Участниками ФПГ могут быть промышленные, финансово-кредитные, 

торговые  и  иные  предприятия.  Группы  могут  образовываться  на  основе 

перекрестного  владения  акциями  взаимного  участия  в  управлении, 

долгосрочных  кредитных  обязательств  и  других  форм  зависимости.  При 

создании ФПГ выгоды могут получить как промышленные предприятия, так 

и  финансово-кредитные  учреждения.  Плюсом  для  первых  является 

облегченный  доступ  к  финансово-кредитным  ресурсам,  для  вторых  - 

возможность  надежно  разместить  капиталы.  Формирование  таких  групп 

способствует  также  консолидации  капиталов  и  расширению  сферы 

деятельности.

России  наряду  с  ФПГ,  создаваемыми  на  принципах  свободной  (не 

регламентированной государственными правовыми актами) договоренности, 

существуют также ФПГ,  созданные в  соответствии с  правовыми нормами. 

Они могут действовать как головные и дочерние компании, как компании, 

объединившие частично или полностью свои ресурсы на основе договора о 

создании  группы.  Такого  рода  ФПГ  могут  быть  зарегистрированы  в 

государственном  реестре  и  получать  установленные  законом  меры 

государственной поддержки.

Транснациональная корпорация (ТНК) (лат. trans — сквозь, через + лат. 

natio - народ + корпорация) - международная корпорация двух видов: а) по 

составу  капитала  и  характеру  действия;  б)  по  характеру  действия,  но  с 

национальным капиталом одной страны. ТНК занимают ведущие позиции на 

национальном  и  мировых  рынках  в  производстве  и  реализации  товаров. 

Деятельность ТНК диверсифицирована. Структурно-функциональный разрез 
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ТНК  представляет  аналогию  структуры  государства.  Здесь  в  миниатюре 

представлены все исполнительные органы государства.

Современные  ТНК  —  крупнейшие  объединения  предприятий, 

действующие в международном масштабе и контролирующие существенную 

долю мирового промышленного производства и торговли. 

Подавляющее  большинство  ТНК  являются  однонациональными  по 

составу  капитала  —  ядру  акционерного  капитала  головной  (материнской) 

компании  (объединения  предприятий).  Основой  расширения  сфер  влияния 

ТНК остается вывоз капитала из стран базирования. Вместе с тем средства, 

приобретенные  на  международных  Рынках  капитала,  а  также  финансовые 

ресурсы зарубежных филиалов во всевозрастающих масштабах используются 

для финансирования деятельности головных компаний в странах базирования 

ТНК. В последние годы активно развиваются формы сотрудничества ТНК 

различных  стран  (совместные  компании,  совместные  научно-

исследовательские программы и др.).

Что  касается  России,  то  развитие  и  совершенствование 

организационных форм объединений предприятий, с учетом мирового опыта 

и  отечественной  специфики,  имеет  принципиально  важное  значение  по 

следующим обстоятельствам:

1) во всех развитых странах мира интегрированные структуры играют 

существенную  роль  в  развитии  их  экономики  и  по  сути  служат 

стимуляторами в ускорении НТП, не избежать этого и России;

2) в РФ отсутствует достаточный практический опыт в их создании и 

функционировании.  Еще  предстоит  разработать  и  принять  надлежащую  в 

этом плане нормативную базу;

3) в связи с переходом на рыночную экономику Россия все в большей 

мере  интегрируется  в  мировую  экономику,  а  без  создания  и 

функционирования  соответствующих  структур  вряд  ли  это  возможно  в 

полной мере.
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1.2  Сущность,  формы  и  показатели  уровня  концентрации 

производства продукции на предприятии

Концентрация — это процесс,  направленный на увеличение выпуска 

продукции или оказания услуг на предприятии.

Концентрация на предприятии может развиваться на основе различных 

форм:

увеличения  выпуска  однородной  продукции  (специализированные 

предприятия);

увеличения  выпуска  разнородной  продукции  (универсальные 

предприятия);

развитие  концентрации  на  основе  комбинирования  производства 

(приятия-комбинаты);

развитие  концентрации  на  базе  диверсификации  производства.  Эта 

форма самая сложная, так как в этом случае развитие концентрации может 

осуществляться как на основе вышеупомянутых форм, так и за счет более 

широкой деятельности предприятия.

Концентрация  производства  на  предприятии  может  быть  достигнута 

путем: 

увеличения количества машин, оборудования, технологических линий 

на прежнем техническом уровне;

применения машин и оборудования с большей единичной мощностью;

одновременного  увеличения  машин,  оборудования  как  прежнего 

технического уровня, так и более современного; 

развития комбинирования на основе взаимосвязанных производств;

диверсификации производства.

С экономической точки зрения наиболее целесообразный путь развития 

концентрации  -  интенсивный,  т.е.  за  счет  внедрения  новой  техники  и 

технологии и увеличения единичной мощности машин и оборудования.
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Для анализа уровня концентрации применяются как абсолютные, так и 

относительные  показатели,  поэтому  и  различают  абсолютную  и 

относительную концентрацию.

Абсолютная  концентрация  характеризует  размеры  производства 

отдельных  предприятий,  а  ее  уровень  определяют  следующие  показатели: 

объем  выпуска  продукции;  среднегодовая  стоимость  основных 

производственных  фондов;  среднесписочная  численность  работающих. 

Наиболее  объективным  показателем  уровня  концентрации  является  объем 

выпуска  продукции.  Остальные  показатели  уровня  концентрации 

используются  для  более  всестороннего  анализа  уровня  концентрации 

производства. концентрация производство кооперирование

Относительная концентрация характеризуется распределением общего 

объема производства в отрасли между предприятиями различного размера. 

Поэтому  уровень  относительной  концентрации  определяют  следующие 

показатели: доля одного, двух, трех, четырех и т.д. предприятии в выпуске 

какой-либо продукции, в объеме ее выпуска в целом по отрасли; доля одного, 

двух и т.д. предприятий на рынке продаж. Показатели уровня относительной 

концентрации в определенной мере характеризуют степень монополизации 

предприятия.

Для  характеристики  уровня  концентрации  производства  в  отраслях, 

изготовляющих один вид продукции, используются натуральные показатели. 

Например,  в  электроэнергетике  —  средняя  величина  установленной 

мощности  электростанций  (в  кВт);  годовая  выработка  электроэнергии  в 

расчете на одну электростанцию; удельный вес выработанной крупными и 

крупнейшими  электростанциями  электроэнергии  в  общем  количестве 

электроэнергии, выработанной всеми станциями за год.

В  отраслях,  изготовляющих  разные  виды  продукции,  уровень 

концентрации может определяться удельным весом крупных доменных печей 

в  общей  выплавке  стали  за  год,  удельным  весом  конверторов  в  общей 
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выплавке стали за год, удельным весом мощных прокатных станов в общем 

производстве проката.

В отраслях промышленности, в которых изготовляется разнообразная 

продукция (машиностроение, химическая, легкая, пищевая и другие отрасли), 

уровень  концентрации  производства  определяется  в  стоимостных 

показателях.  Например,  удельным  весом  крупных  производств  в  общем 

выпуске  продукции  за  год  по  товарной  (реализованной)  продукции  в 

неизменных ценах.

В  некоторых  отраслях  с  многономенклатурной  продукцией  имеются 

производства, которые изготовляют однородную или же взаимозаменяемую 

продукцию, уровень концентрации может определяться также в натуральных 

или условно-натуральных измерителях. 

Высокий  уровень  концентрации  не  всегда  отражает  высокую 

экономическую  эффективность  производства.  Между  показателями 

концентрации производства и его экономическими показателями нет прямой 

связи. Если предприятия характеризуются только большими размерами, а их 

структура и масштабы выпуска продукции не являются оптимальными для 

данной  отрасли,  то  уровень  концентрации  не  может  служить  показателем 

эффективности производства.

При  планировании  концентрации  производства  указывается 

необходимость  сосредоточить  изготовление  однородной  по  конструктивно-

технологическим признакам продукции или выполнения аналогичных работ 

на предприятиях оптимальных размеров.

При  определении  уровней  концентрации  в  промышленности 

учитывается влияние внутрипроизводственных и внешних факторов.

Внутрипроизводственные  факторы  определяются  оптимальными 

размерами  производства  продукции  и  предприятий  с  точки  зрения 

максимального использования производственных ресурсов.

http://www.allbest.ru/


Размещено на http://www.allbest.ru/

К  внешним  факторам  относятся  транспорт,  размеры  сырьевой  базы, 

наличие  или  возможность  привлечения  рабочей  силы,  водные  ресурсы, 

климатические условия и т.п.

Существенное  влияние  на  внутрипроизводственные  и  внешние 

факторы  оказывает  научно-технический  прогресс  (совершенствование 

производственного аппарата, организация производства и управления, замена 

одних видов сырья другими, замена транспортных средств другими и пр.).

Уровень концентрации производства и определяемые им оптимальные 

размеры  предприятий  зависят  от  географического  размещения 

промышленности и районирования, потребления готовой продукции (а часто 

сырья  и  топлива),  наличия  трудовых  ресурсов  в  регионе  и  др.  факторов. 

География  источников  сырья,  топлива  и  трудовых  ресурсов  закономерно 

определяет  экономически  рациональные  пределы  концентрации  и 

оптимальные размеры производства.

1.3 Экономические аспекты концентрации производства

Экономические  показатели  работы  предприятия  (себестоимость 

прибыль,  рентабельность,  производительность  труда,  материалоемкость  и 

др.) в значительной мере зависят от развития концентрации производства, т.е. 

от  объема  выпускаемой  продукции.  С  развитием  концентрации 

экономические показатели работы предприятия, как правило, улучшаются до 

его оптимальных размеров, а затем могут ухудшаться.

Известно,  что  объем  выпускаемой  продукции  зависит  от  величины 

задействованных производственных ресурсов, т.е. от величины переменного 

и  постоянного  капитала.  Но  поскольку  на  изменение  количества 

используемых в производственном процессе ресурсов затрачивается разное 

время, необходимо различать краткосрочный и долгосрочный периоды.

На  предприятии  объем  выпуска  продукции  может  быть  увеличен  за 

счет  наиболее  полного  использования  мощностей,  в  этом  случае  цель 
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достаточно  быстро  достигается  путем  привлечения  дополнительного 

количества переменного капитала. Если на предприятии отсутствует резерв 

производственных  мощностей,  то  увеличение  выпуска  продукции  требует 

достаточно длительного времени и привлечения не только переменного, но и 

постоянного капитала. Экономический эффект достигается за счет снижения 

условно-постоянных затрат на единицу продукции.

Крупные предприятия имеют существенные как преимущества, так и 

недостатки  перед  средними  и  мелкими  предприятиями.  Преимущества  в 

общем плане проявляются в следующем:

являются проводниками научно-технического прогресса, так как имеют 

возможность  осуществления  всего  цикла  «наука—производство»,  т.е. 

проведения  крупномасштабных  научно-исследовательских,  поисковых  и 

прикладных  работ,  проектных  и  конструкторских  работ,  создания  новой 

техники и ее распространения;

легче  внедряют  и  лучше  используют  более  современное  и 

высокопроизводительное оборудование;

создают  лучшие  предпосылки  для  применения  более  совершенной 

организации производства;

с увеличением объема производства постоянные расходы на единицу 

продукции снижаются, что ведет к снижению издержек производства;

имеют  больше  возможностей  для  углубления,  разделения  и 

кооперирования труда;

достигают большего эффекта от применения ЭВМ.

Крупные  предприятия,  как  уже  отмечалось,  имеют  не  только 

преимущества,  но  и  недостатки,  которые  следует  учитывать  при 

проектировании и создании предприятий такого масштаба.

К недостаткам крупных предприятий следует прежде всего отнести:

увеличение  транспортных  расходов  на  подвоз  сырья,  материалов  и 

комплектующих  изделий  к  предприятию  и  отправку  готовой  продукции 

потребителям вследствие возрастания радиуса транспортировки;
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необходимость  больших  инвестиций  на  сооружение  крупных 

предприятий и продолжительный срок их строительства;

усложнение  процесса  управления  с  возрастанием  масштабов 

предприятия;

повышение  нагрузки  на  природную  среду  со  всеми  вытекающими 

отсюда негативными последствиями;

нарушение  принципа  равномерного  размещения  промышленного 

производства и комплексного развития отдельных регионов страны;

возможность монополизации производства и др.

Концентрация  на  любом  предприятии  должна  контролироваться  с 

целью достижения минимальных затрат на выпуск продукции независимо от 

того, по каким формам развивается этот процесс, т.е. на предприятии должны 

стремиться к выпуску оптимального объема продукции.

Оптимальным  считается  такой  размер  предприятия,  при  котором 

достигается минимум приведенных затрат.

В западной литературе оптимальный размер предприятия определяется 

сопоставлением  положительного  и  отрицательного  эффекта  масштабов 

производства.  Вместо  оптимального  размера  предприятия  используется 

концепция минимального размера предприятия. Он представляет собой такой 

объем  производства,  при  котором  фирма  может  минимизировать  свои 

долгосрочные средние издержки на единицу продукции.

Отраслевые  особенности  не  позволяют  установить  единые  для  всех 

отраслей оптимальные размеры производств и предприятий.

В отраслях добывающей промышленности на величину оптимальных 

размеров производств существенное влияние оказывают природные условия 

и объемы потребления полезных ископаемых. Исходя из запасов полезного 

ископаемого в месторождении, сроков службы поверхностных и подземных 

сооружений  (карьеров,  шахт  и  др.),  объемов  потребления  определяются  и 

объемы добычи, а значит, и размеры предприятий. 

http://www.allbest.ru/


Размещено на http://www.allbest.ru/

В  отраслях  обрабатывающей  промышленности  с  непрерывным 

процессом производства (металлургия, химия, электроэнергетика, цементная, 

сахарная  промышленность  и  др.)  величина  размерного  ряда  оптимальных 

мощностей определяется  единичными мощностями современных агрегатов 

— от самых мелких до крупных и крупнейших, сооружаемых, как правило, в 

комплексе  с  другими  агрегатами  и  обслуживающими  хозяйствами. 

Оптимальные  мощности  отдельных  цехов  определяются  исходя  из 

единичных  мощностей  установленных  агрегатов,  а  общая  мощность 

предприятий  —  исходя  из  возможностей  выпуска  готовой  (для  данных 

предприятий) продукции.

В  отраслях  обрабатывающей  промышленности  с  дискретным 

(непрерывным) производством (машиностроение, деревообработка, обувная, 

текстильная  промышленность)  оптимальные  размеры  производства 

определяются  исходя  из  рационального  набора  различных  станков  и 

оборудования, поточных и автоматических линий, обслуживающих хозяйств 

и других подразделений, необходимых для обеспечения выпуска продукции 

при минимальных затратах трудовых ресурсов.

В  электроэнергетике,  черной  и  цветной  металлургии,  цементной, 

некоторых производствах химической и других отраслей промышленности 

увеличение  единичных  мощностей  —  основной  фактор  концентрации 

производства  и  увеличения  размеров  предприятий  на  основе  увеличения 

единичных мощностей основных агрегатов и сооружений. Рост единичной 

мощности  ведет  к  снижению  ее  удельной  стоимости  и  себестоимости 

выпускаемой с ее помощью продукции.

В  машиностроении,  легкой,  пищевой  и  некоторых  других  отраслях 

технологические особенности исключают возможность использования машин 

и агрегатов особо большой мощности. Крупное производство объединений и 

предприятий в этих отраслях отличается не единичной мощностью агрегатов, 

а  количеством  единиц  машин,  оборудования,  рациональной  организацией 

производства и управления.
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В каждой отрасли имеются свои оптимальные размеры производств, 

обеспечивающие высокие технико-экономические показатели.

Под  оптимальными  размерами  производства  в  промышленности 

следует  понимать  такие,  которые  обеспечивают  выполнение  заключенных 

договоров и обязательств по производству продукции (выполнению работ) в 

установленные  сроки  с  минимумом  приведенных  затрат  и  максимально 

возможной эффективностью. 

В  отдельных  отраслях  имеются  и  свои  специфические  факторы, 

оказывающие влияние на размеры производства и предприятий.
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2. Специализация и кооперирование производства

2.1  Сущность,  формы  и  показатели  уровня  специализации  и 

кооперирования производства

Специализация — это процесс сосредоточения выпуска определенных 

видов  продукции  в  отдельных  отраслях  промышленности,  на  отдельных 

предприятиях и их подразделениях, т.е. это процесс производства однородной 

продукции или выполнения отдельных технологических операций.

Специализация  производства  представляет  собой  одну  из  форм 

разделения  общественного  труда  и  организации  производства.  В 

промышленности  частное  разделение  труда  означает  деление 

промышленности на отрасли и дальнейшую их дифференциацию, с  одной 

стороны, и специализацию предприятий — с другой.

Единичное  разделение  труда  представляет  собой  специализацию 

внутри  предприятия.  Специализация  предприятий  и  цехов  происходит  в 

результате обособления производств однородных готовых изделий, а также 

производства отдельных составных частей продукции и отдельных операций 

технологического процесса по их изготовлению.

В промышленности различают следующие формы специализации:

предметная  специализация.  Предприятия  специализируются  на 

выпуске готовой продукции (тракторов, автомобилей, самолетов и т.п.);

подетальная  специализация.  Предприятие  специализируется  на 

производстве  отдельных  деталей,  узлов  и  агрегатов.  Примером  такой 

специализации  может  служить  подшипниковый,  карбюраторный  и  другие 

подобные заводы;

стадийная,  или  технологическая,  специализация.  Предприятия 

специализируются на выполнении лишь отдельных стадий технологического 

процесса,  например,  прядильные  фабрики,  изготавливающие  пряжу  для 
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ткацких  предприятий,  литейные,  кузнечно-прессовые  и  сборочные 

производства в машиностроении;

специализация  вспомогательных  производств. Предприятия  заняты 

выпуском  тары  и  упаковки,  инструмента  и  оснастки,  а  также  выполняют 

ремонтные работы.

В  зависимости  от  масштабности  различают  внутриотраслевую, 

межотраслевую и межгосударственную специализацию.

Высшей  ступенью  является  межгосударственная  специализация,  т.е. 

специализация в рамках ближнего и дальнего зарубежья. Особенно актуально 

для России развитие специализации в рамках дальнего зарубежья, так как она 

слабо развита и на данном этапе более эффективна для нашего государства.

Для  характеристики  уровня  и  анализа  специализации  на  практике 

используются следующие показатели:

коэффициент  охвата  производства  — характеризует  долю продукции 

специализированной отрасли в общем выпуске продукции данного вида;

коэффициент  специализации  —  характеризует  долю  основной 

(профильной) продукции в общем выпуске продукции отрасли, предприятия, 

цеха;

коэффициент  подетальной  специализации  —  характеризует  долю 

продукции подетально (технологически) специализированных предприятий и 

цехов в общем выпуске продукции отрасли, предприятия, цеха;

широта  номенклатуры  и  ассортимента  выпускаемой  продукции.  Чем 

шире номенклатура и ассортимент выпускаемой продукции на предприятии и 

в цехе, тем ниже уровень специализации.

Специализация  тесно  связана  с  кооперированием  производства.  По 

сути, это две стороны одного процесса, поэтому в экономическом плане их 

необходимо рассматривать в единстве.

Кооперирование  —  это  длительные  производственные  связи  между 

предприятиями, выпускающими какую-либо сложную продукцию.
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В  соответствии  с  формами  специализации  в  промышленности 

различают три формы кооперирования:

предметное, или агрегатное, кооперирование, заключающееся том, что 

ряд  предприятий  поставляет  разные  изделия  (электромоторы,  генераторы, 

редукторы и др.) головным заводам, выпускающим машины и оборудование;

подетальнее  кооперирование,  когда  ряд  специализированных 

предприятий  поставляет  головному  заводу  узлы  и  детали  (подшипники, 

втулки, поршневые кольца и т. д.);

технологическое,  или  стадийное,  кооперирование,  выражающееся  в 

поставках одними предприятиями полуфабрикатов головным заводам (пряжи 

— ткацким фабрикам; поковок, отливки - машиностроительным заводам).

Основной  показатель  уровня  кооперирования  —  доля  стоимости 

полуфабрикатов,  заготовок,  деталей  и  узлов,  получаемых  от  других 

предприятий  в  порядке  кооперирования,  в  общей  стоимости  продукции 

предприятия.

Косвенным показателем уровня кооперирования признается количество 

предприятий, с которыми кооперируются головные предприятия.

В определенной мере уровень кооперирования характеризует и радиус 

кооперирования, который определяется как средневзвешенная величина.

С  точки  зрения  отраслевой  принадлежности  и  территориального 

расположения кооперирующихся между собой заводов различают следующие 

виды связей по кооперированию между промышленными предприятиями:

внутрирайонные  —  кооперируются  предприятия,  расположенные  в 

одном  экономическом  (административном)  районе,  вне  зависимости  от 

отраслевой принадлежности;

межрайонные  -  кооперируются  предприятия,  расположенные  в 

различных экономических (административных) районах;

внутриотраслевые  —  кооперируются  предприятия  одной  отрасли,  и 

межотраслевые — при кооперировании заводов разных отраслей.
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С  точки  зрения  приближения  поставщиков  к  потребителям  и 

сокращения  транспортных  расходов  наиболее  выгодным  является 

внутрирайонное кооперирование. Однако в современных условиях развития 

науки  и  техники,  глубокого  общественного  разделения  труда  невозможно 

обойтись  только  внутрирайонным  кооперированием,  особенно  в 

машиностроении.  Современные машины -  сложные изделия,  состоящие из 

тысяч  и  десятков  тысяч  деталей.  Их  создание  вызывает  необходимость 

кооперирования  с  предприятиями  многих  отраслей  промышленности, 

расположенных в  разных  районах.  Важно  на  основе  конкретных  технико-

экономических  расчетов  выбирать  наиболее  оптимальные  варианты 

кооперирования.

2.2  Экономическая  эффективность  специализации  и 

кооперирования производства

Развитие  специализации  и  кооперирования  оказывает  самое 

существенное воздействие на эффективность общественного производства и 

отдельного предприятия в силу следующих обстоятельств:

специализация  служит  основой  для  механизации  и  автоматизации 

производства;

на  специализированных  предприятиях,  как  правило,  выше  качество 

продукции,  чем  если  бы  эта  продукция  выпускалась  на 

неспециализированных предприятиях;

на  специализированных  предприятиях  больше  возможностей  для 

применения  более  производительной  техники  и  технологии  и  наиболее 

эффективного их использования;

специализация позволяет снизить издержки на производство продукции 

за  счет  более  высокого  уровня  механизации  и  автоматизации  труда, 

использования  более  квалифицированной  рабочей  силы  и  концентрации 

производства;
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развитие  специализации  обусловливает  необходимость  объективного 

развития стандартизации и унификации производства;

специализация  позволяет  даже  на  мелких  предприятиях 

механизировать  и  автоматизировать  производство  и  обеспечить  высокую 

эффективность.

Развитие специализации и кооперирования производства приносит не 

только положительный эффект, но и отрицательный.

К недостаткам специализации и кооперирования следует, прежде всего, 

отнести такие моменты, как:

рост  транспортных  расходов  на  единицу  продукции  вследствие 

увеличения радиуса кооперирования;

монотонность в работе, поэтому необходимо принимать определенные 

меры по снижению отрицательного воздействия этого явления на работника.

Все  вышеперечисленные  положительные  и  отрицательные  стороны 

необходимо  учитывать  при  планировании  и  развитии  специализации  и 

кооперирования с целью нахождения оптимального варианта.
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Заключение

Рассмотрев  все  поставленные  вопросы  и  цели,  на  которые  была 

направлена данная курсовая работа и, усвоив изложенный материал, следуют 

выводы  о  важности  и  различии  форм  общественной  организации 

производства  их  сущности,  формы  и  показатели,  экономической 

эффективности  этих  явлений.  Убеждаешься  в  эффективности  различных 

форм организации производства, не смотря не существующие недостатки.

К  примеру,  преимущества  концентрации  —  это  в  основном 

возможность концентрации средств для развития производства и социальной 

сферы-недостатки — неспособность к быстрой перестройке производства на 

выпуск новой техники и диктат цен. Несмотря на это концентрация сыграла 

свою  положительную  роль.  Быстрыми  темпами  развивались  отрасли 

промышленности,  создавались  новые  отрасли,  например,  такие,  как 

электронная, радиотехническая, атомная, космическая и др.

Так  же,  в  условиях  рыночной  экономики  необходимо  обратить 

внимание  предпринимателей  на  создание  и  развитие  подетальной  и 

технологической  специализации,  расширение  централизованного 

производства ремонтных работ универсального оборудования, изготовление 

унифицированного  инструмента,  технологической  оснастки,  элементов 

сборки разъемных соединений.

Для  совершенствования  внутрипроизводственного  управления 

изготовлением  конструктивно  и  технологически  однородной  продукции 

следует  проводить  разукрупнение  чрезмерно  больших  предприятий, 

создавать дочерние фирмы.

http://www.allbest.ru/


Размещено на http://www.allbest.ru/

Список использованных источников

1. Афитов Э.А. Учебник: Планирование на предприятии. – М.: Высшая 

школа, 2001.

2. Борисов Е.Ф., Петров А.А., Стерликов Ф.Ф. Экономика: Справочник. – 2-

ое изд. М.:Финансы и статистика, 1998.

3. Жданов С. А. Механизмы экономического управления предприятием. – 

М.: «Юнити-Дана», 2002.

4. Под ред. проф. Горфинкеля В.Я., проф. Купрякова Е.М. Экономика 

предприятия: Учебник для ВУЗов. М.: Банки и биржи, ЮНИТИ, 2000. 

5. Романенко Э.В. Экономика предприятия. - М.: «Финансы и статистика», 

2002. 

6. Сергеев И.В. Экономика организации (предприятия): Учебное пособие. – 

3-е изд., перераб. и доп. М.: Финансы и статистика, 2007. 

7. Табурчак П.П. Экономика предприятия. – М.: «Феникс», 2002.

Размещено на Allbest.ru

http://www.allbest.ru/

